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Il	
  commercio	
  internazionale	
  delle	
  commodities	
  agricole	
  
Le	
  commodities	
  agricole	
  rappresentano	
  il	
  principale	
  alimento	
  della	
  dieta	
  alimentare	
  umana,	
  con	
  
particolare	
  riferimento	
  alla	
  produzione	
  degli	
  allevamenti	
  zootecnici.	
  
Notevoli	
  sono	
  i	
  fattori	
  che	
  influenzano	
  l’andamento	
  dei	
  mercati	
  delle	
  commodity	
  agricole,	
  tra	
  i	
  
quali:	
   la	
   globalizzazione	
  degli	
   scambi,	
   la	
   concentrazione	
  del	
  mercato,	
   la	
   volatilità	
  dei	
   prezzi,	
   il	
  
cambiamento	
  delle	
  condizioni	
  climatiche	
  e	
  la	
  logistica	
  dei	
  trasporti.	
  	
  Importanti	
  risultano	
  anche	
  
la	
  definizione	
  delle	
  regole	
  contrattuali	
  a	
  livello	
  internazionale,	
  nonché	
  la	
  conoscenza	
  e	
  il	
  rispetto	
  
dei	
  meccanismi	
  degli	
  standard	
  di	
  qualità.	
  
Pertanto,	
   il	
  mercato	
  delle	
   commodities	
  agricole	
   si	
  presenta	
  alquanto	
   complesso	
  e	
  dinamico	
  e	
  
richiede	
   una	
   sempre	
   più	
   elevata	
   e	
   approfondita	
   competenza	
   degli	
   strumenti	
   di	
   analisi	
  
economica,	
   finanziaria	
   e	
   giuridica	
   per	
   consentire	
   agli	
   operatori	
   di	
   intraprendere	
   decisioni	
  
efficaci	
  e	
  coerenti.	
  	
  
Il	
  CAF	
  si	
  propone	
  di	
  dotare	
  gli	
  operatori	
  e	
  aspiranti	
  manager	
  di	
  strumenti	
  fruibili	
  per	
  una	
  efficace	
  
gestione	
  del	
  mercato	
  delle	
  commodities	
  agricole.	
  	
  
	
  
OBIETTIVI	
  
L’iniziativa	
  mira	
  a	
  trasferire	
  ai	
  partecipanti	
  le	
  competenze,	
  gli	
  strumenti	
  e	
  le	
  tecniche	
  per	
  gestire	
  
in	
  modo	
  efficace	
  il	
  mercato	
  delle	
  commodities:	
  

•   pianificare	
  gli	
  approvvigionamenti	
  
•   analizzare	
  il	
  funazionamento	
  del	
  mercato	
  
•   analizzare	
  le	
  tendenze	
  dei	
  mercati	
  
•   interpretare	
  le	
  formule	
  negoziali	
  e	
  contrattuali	
  in	
  ambito	
  internazionale	
  
•   presidiare	
  i	
  processi	
  produttivi	
  e	
  le	
  attività	
  di	
  filiera	
  
•   stimare	
  la	
  formazione	
  dei	
  prezzi	
  
•   gestire	
  gli	
  strumenti	
  finanziari	
  per	
  la	
  copertura	
  del	
  rischio	
  	
  
•   comprendere	
  i	
  meccanismi	
  degli	
  standard	
  di	
  qualità	
  e	
  delle	
  certificazioni	
  

	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
LA	
  FORMULA	
  DIDATTICA	
  
Il	
  programma	
  sarà	
  strutturato	
  in:	
  
96	
  ore	
  di	
  didattica	
  frontale	
  
32	
  ore	
  di	
  seminari	
  e	
  casi	
  studio	
  
16	
  ore	
  di	
  project	
  work	
  da	
  sviluppare	
  in	
  gruppo	
  
3	
  visite	
  aziendali	
  e	
  incontri	
  ed	
  eventi	
  tematici	
  
Il	
  corso	
  darà	
  ampio	
  spazio	
  all’apprendimento	
  attivo	
  attraverso	
  casi	
  studio	
  e	
  
testimonianze	
  dirette	
  da	
  imprenditori	
  e	
  consulenti.	
  
	
  
	
  

DESTINATARI:	
  
Il	
  programma	
  si	
  rivolge	
  a:	
  

• consulenti	
  del	
  settore	
  
• giovani	
  interessati	
  alla	
  qualificazione	
  professionale	
  
• intermediari	
  nel	
  mercato	
  delle	
  commodities	
  agricole	
  
• trade	
  manager	
  
• responsabili	
  acquisti	
  delle	
  industrie	
  a	
  valle	
  

	
  



	
  
CONTENUTI	
  DEL	
  CORSO	
  

Modulo	
  I	
  	
  -­‐	
  	
  Il	
  mercato	
  internazionale	
  delle	
  commodities	
  agricole	
   	
   	
  
Il	
   commercio	
   internazionale.	
   Analisi	
   della	
   domanda	
   e	
   dell’offerta	
   delle	
   commodities	
  
agricole-­‐	
  Geografie	
  delle	
  produzione	
  e	
  flussi	
  di	
  importazione/esportazione.	
  Il	
  mercato	
  
nazionale	
  dimensioni	
  e	
  dinamiche.	
  Forme	
  di	
  mercato:	
  i	
  mercati	
  del	
  fisico	
  e	
  i	
  mercati	
  a	
  
termine	
  dei	
  cereali	
  e	
  delle	
  proteooleaginose.	
  	
  

Modulo	
   II	
   -­‐	
  Forme	
   contrattuali	
   e	
   arbitrati	
   internazionali	
   	
   nel	
  mercato	
   dei	
   cereali	
   e	
  
delle	
  proteoleaginose	
  
Strumenti	
   contrattuali	
   Contratti	
   tipo	
   italiani	
   (AGER)	
   e	
   il	
   ruolo	
   delle	
   Borse	
   Merci.	
  
Contratti	
   internazionali	
   (GAFTA,	
   FOSFA,	
   INCOGRAINS).	
   Camere	
   arbitrali:	
   Arbitrato	
  
irrituale	
  e	
  rituale.	
  Arbitrato	
  internazionale	
  

Modulo	
   III	
   -­‐	
   	
   Sistemi	
   di	
   gestione	
   della	
   qualità	
   delle	
   produzioni	
   e	
   strategie	
   di	
  
valorizzazione	
  
Gli	
  standard	
  e	
  tecnologie	
  della	
  qualità.	
  I	
  sistemi	
  di	
  gestione	
  della	
  qualità.	
  Sostenibilità	
  
delle	
  produzioni	
  e	
  dei	
  processi,	
  certificazione,	
  strategie	
  di	
  valorizzazione.	
  

Modulo	
   IV	
   -­‐	
   	
   Analisi	
   della	
   filiera,	
   logistica	
   e	
   conservazione	
   dei	
   cereali	
   e	
   delle	
  
proteoleaginose.	
  
Forme	
  di	
  coordinamento	
  e	
  analisi	
  della	
  filiera.	
  Forme	
  di	
  organizzazione	
  e	
  di	
  
approvvigionamento	
  del	
  mercato	
  a	
  valle.	
  Tecniche	
  di	
  conservazione	
  dei	
  cereali,	
  
gestione	
  delle	
  problematiche	
  in	
  post	
  raccolta,	
  controlli	
  in	
  accettazione.	
  	
  

Modulo	
  V	
  -­‐	
  Modelli	
  di	
  previsione	
  dei	
  prezzi,	
  mercati	
  finanziari	
  e	
  strumenti	
  di	
  gestione	
  
della	
  volatilità	
  dei	
  prezzi	
   	
   	
  
Tecniche	
  di	
  analisi	
  del	
  mercato	
  e	
  strumenti	
  statistici	
  per	
  la	
  previsione	
  dei	
  prezzi:	
  
-­‐   analisi	
  di	
  regressione	
  e	
  definizione	
  dei	
  modelli	
  di	
  previsione	
  dei	
  prezzi;	
  
-­‐   diagnostica	
  e	
  verifica	
  della	
  capacità	
  predittiva	
  dei	
  modelli;	
  
-­‐   previsione	
  dei	
  prezzi	
  sui	
  mercati	
  secondari.	
  
I	
  mercati	
  finanziari,	
  strumenti	
  e	
  strategie	
  per	
  la	
  gestione	
  della	
  volatilità	
  dei	
  prezzi:	
  
-­‐   analisi	
  dei	
  diversi	
  strumenti	
  finanziari	
  (futures,	
  options);	
  
-­‐   analisi	
  delle	
  strategie	
  per	
  la	
  fissazione	
  del	
  pricing	
  	
  
-­‐   gestione	
  del	
  rischio	
  e	
  speculazione.	
  

Modulo	
  VI	
  -­‐	
  Trasporti	
  e	
  coperture	
  assicurative	
  
Procedure	
  di	
  spedizione	
  e	
  caratteristiche	
  dei	
  trasporti	
  delle	
  commodities.	
  
Problematiche	
  tecniche	
  e	
  legali.	
  

	
  

Seminari	
  e	
  casi	
  studio	
  



	
  
INFORMAZIONI	
  
http://www.distal.unibo.it/it/attivita-­‐didattica/alta-­‐formazione-­‐e-­‐
formazione-­‐permanente/commercio-­‐internazionale-­‐delle-­‐commodities-­‐
agricole	
  

Bando:	
  
http://www.unibo.it/Portale/Offerta+formativa/AltaFormazione/default.htm	
  

SEDE	
  
Dipartimento	
  di	
  Scienze	
  e	
  Tecnologie	
  Agro-­‐alimentari	
  –	
  Sez.	
  Economia,	
  	
  	
  viale	
  Fanin	
  50	
  
Bologna.	
  Tel.	
  0512096141	
  
	
  
Orario	
  lezioni	
  
Ogni	
  venerdì	
  mattina	
  e	
  pomeriggio	
  8	
  ore	
  e	
  sabato	
  mattina	
  4	
  ore	
  

Calendario	
  
gennaio-­‐	
  maggio	
  2019	
  

Direttore	
  Scientifico:	
  	
  Malorgio	
  Giulio	
  
giulio.malorgio@unibo.it	
  

Coordinamento	
  didattico:	
  	
  Luca	
  Camanzi	
  
luca.camanzi@unibo.it	
  

Tutor:	
  	
  Cosimo	
  Rota	
  
cosimo.rota@unibo.it	
  

Preiscrizione	
  
Test	
  di	
  ingresso:	
  per	
  titoli	
  	
  

Requisiti	
  di	
  ingresso:	
  
Laurea	
  triennale	
  (Agraria,	
  Economia,	
  Giurisprudenza,	
  Scienze	
  Politiche)	
  

Quota	
  partecipazione:	
  2500,00	
  €	
  
Comprensiva	
  del	
  materiale	
  didattico	
  

Saranno	
  proposte	
  modalità	
  di	
  vitto	
  e	
  alloggio	
  in	
  convenzione	
  con	
  l’Università	
  

Presenza	
  obbligatoria	
  70%	
  delle	
  lezioni	
  

Uditori:	
  frequenza	
  moduli,	
  nessun	
  titolo	
  finale	
  (solo	
  attestato	
  di	
  partecipazione),	
  costo	
  
1250,00	
  €,	
  max	
  20%	
  degli	
  iscritti,	
  nessun	
  limite	
  di	
  età.	
  

Al	
  termine	
  del	
  corso	
  il	
  candidato	
  riceverà	
  una	
  attestazione	
  di	
  partecipazione	
  e	
  un	
  
diploma	
  di	
  superamento	
  del	
  corso	
  che	
  darà	
  diritto	
  a	
  20	
  Crediti	
  Formativi	
  Universitari.	
  
	
  
Ai	
  primi	
  tre	
  classificati	
  verrà	
  offerto	
  uno	
  stage	
  di	
  3	
  mesi	
  presso	
  le	
  aziende	
  del	
  settore	
  


