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Concordato, il si dei commercialisti

LENOVITAINTRODOTTE

DAL DECRETO “DELFARE”
ALLAPROCEDURA UTILIZZATA
PER SALVARE LE IMPRESEIN
DIFFICOLTA TROVANOIN
LINEA DI MASSIMA
L'APPROVAZIONE DEGLI
ADDETTIAILAVORI. MA
GLIINTERVENTI IN MATERIA
NON SEMBRANO TERMINATI

Luigi Dell'Olio

Milano

Le novita sul “concordato

in bianco” introdotte dal
decreto “delfare” trovanoinli-
nea di massima l'approvazio-
ne dei commercialisti, anche
segliinterventi in materianon
sembrano essere terminati
con quest'ultimo cambia-
mento.

Il quadro normativo della
legge fallimentare risalente al
2005 e cambiato una prima
voltalo scorso anno, quandoil
governo guidato da Mario
Monti ha introdotto l'istituto
del concordato preventivo in
bianco, conl’obiettivodiforni-
re ossigeno agli imprenditori
inun periodo particolarmente
duro per I’economia naziona-
le, consentendo alle aziendedi
congelare azioni esecutive e
istanze difallimento dei credi-
tori senza la necessita di forni-
re un dettagliato piano di pa-
gamento dei debiti accumula-
ti. Una novita pensata per ri-
durre burocrazia e costi, ma
che & stata utilizzata in manie-
ramaliziosa dagli imprendito-
ri interessati a temporeggiare
con i creditori e i fornitori. Da
quiladecisione delnuovo ese-
cutivo di intervenire in mate-
ria, con tre nuovi obblighi per
I'imprenditore: allegare alla
domanda di pre-concordato
informazioni dettagliate rela-
tive ai creditori con i rispettivi
crediti, oltre agli ultimi tre bi-
lanci; fornire mensilmente
I'informativa finanziaria; co-
municareal tribunaleleinizia-
tive e le attivita intraprese per
definire la proposta e il piano
da sottoporre ai creditori.

«L’intervento & razionale
perchéaijuteraalimitaregliec-
cessirispetto aquanto siévisto
finora», osserva Cristiano Cer-
chiai di Lagalitax. «Peraltro,
queste novita non presentano
particolari complicazioni in
fase applicativa, per cui per il
futuro ci attendiamo un calo

dei concordati in bianco». Di
diverso avviso ¢ Massimiliano

Gazzo, responsabile del dipar-
timento fiscale dello studio De
Berti Jacchia, che riconosce
I'utilita dei correttivi appena
introdotti, ma sottolinea la
persistenza di difficolta inter-
pretative e attuative “sul piano
della eccessiva lunghezza del-
le procedure fallimentari”.
Qualche esempio? “ll comita-
to dei creditori si & rivelato un
organo di scarsa efficienza;
inoltre a volte si registrano
tempi biblici per eseguire i ri-
parti a favore dei creditori e ci
sono dubbi sull’effettiva capa-
cita dei concordati preventivi
nell’offrire soluzioni migliori
ai creditori rispetto alle proce-
dure fallimentari”. Per Riccar-
do Bonivento di CoMLegal “il
problema difondo & che spes-
s0 si arriva troppo tardi ad af-
frontare la crisi e quindi qual-
siasi intervento sirivelainade-
guato”. Da qui la necessita di
“strumenti di prevenzione e di
allertache consentanol’emer-
sione della crisi d’impresa pri-
ma che essa assuma dei con-
notatitalmentegravidarende-

rela prosecuzione dell'attivita
praticamente impossibile”.
All'efficacia della legislazio-
ne sulla crisi d'impresa ha de-
dlcatoneig;ormscorm uncon.
T'Or )

ammbﬂidi Mila a Perxl pre-
sidente Alessandro Solidoro,
I'ultimo intervento normativo
va nella giusta direzione nella
misura in cui limita le possibi-
lita di abuso, "perché fa emer-
gerelacrisinelmomentoincui
simanifesta, inmodo che ven-
ga affrontata per tempo, con
I'obiettivo di salvaguardare

tantol'impresa, quanto glialtri
stakeholder”. Anche seilnodo
principale resta irrisolto: “Le
percentuali basse di soddisfa-
zioneperifornitoridipendono
essenzialmente dal fatto che
negli anni & stata allargata la
plateadeicreditoriprivilegiati,
cheoranonépiiicompostaso-
lo dai dipendenti, dai profes-
sionistiedagliartigiani, maan-
che dagli enti previdenziali e
dall’Erario’. In sostanza tutte
figureicuicreditivannosoddi-
sfatti prima dei creditori chiro-
grafari, con il risultato che a
questi ultimi spesso restano

poche briciole. “Dunque agire
con tempestivita quando la
crisiinizia a manifestarsi & uti-
le”, insiste Solidoro, “ma non
risolutivo, se non si decide di
intervenire anche sugli equili-

bri tra creditori”.

D’accordo con lui & Carlo
Bianco, presidente della Com-
missione gestione crisi d'im-
presa e procedure concorsuali
diDdeecMilang, che promuo-
veleultimemisurelegislativee
invita a cercare la quadratura
del cerchio conriferimento al-
la ‘procédure d’alerte’ adotta-
ta in Francia, che gia nel 2005
era stataindicata dallegislato-
re italiano come punto di rife-
rimento per contemperare ai
diversi interessi in gioco. “In
sostanza,

si tratta di far emergere pri-
ma le difficoltd, per affrontare
in maniera tempestiva”, spie-
ga. Il tutto senza dare pubbli-
citaall’esterno,inmododaevi-
tare ricadute d'immagine ne-
gative per 'azienda. “Solo se
per questa strada non si trova-
nosoluzioni,lasoluzionefran-
cese prevede il via a procedure
concorsuali simili a quelle ita-
liane”, conclude Bianco.
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