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[ creditori stanno per votare sulle proposte di Nicoletti e New Interline

Concordati difficili contro i fallimenti

MATERA

Michele Sarra

1 Il polo del salotto in crisi
si misura con lo strumento
del concordato preventivo,
per evitare importanti falli-
menti. Lo stanno provando
la Nicoletti di Matera e la
New Interline di Gravina
(Bari), che hanno sottoposto
le relative proposte ai credi-
tori. Ma le soluzioni non si
prospettano facili. Soprattut-
to perché buona parte delle
risorse dovrebbe venire dal-
la vendita delle fabbriche,
che non ¢ affatto scontata.

Per la Nicoletti, il 1" luglio
cisaral’'udienza perl'esitofi-
nale. 1l 21 maggio, a seguito
dell’'ultima audizione in Ca-

mera di consiglio di azienda
e creditori, il Tribunale di
Matera ha concesso un rin-
vio per presentare nuove
proposte: non sono state rag-
giunte le maggioranze previ-
ste per I'approvazione della
propostaconcordataria (illu-
strata sul Sole-24 Ore Sud
del 4marzo). Largamente fa-
vorevole, il votodei fornitori
non ha bilanciato I'astensio-
ne delle banche (che vale co-
me voto negativo) alle quali
veniva proposto il 100% dei
crediti privilegiati e il 159 di

cieta - rimane legato soprat-
tutto alla vendita dell’opifi-
cio, che vale 25 milioni ¢, con
altri attivi, soddisferebbe il
fabbisogneo concordatario di
s milioni. Per questoallaRe-

quelli chirografari. «L'obiet-
tivo di evitare il fallimento —
spiegano i legali Silvia Mag-
gio e Domenico Liantonio di
Lexjus Sinacta, che con Giu-
seppe Tucci assistono la so-

gione e al mimistero dello Svi-
luppo ci sono stati incontri
sullariconversione del sito e
lapossibilita di nuovi appor-
ti, per favorire la presentazio-
ne di unanuova propostas.
Per la New Interline, am-
messaalla procedurail 25 feb-
braio 2008, siattende lavota-
zione del18 giugno sulla pro-
posta presentata al Tribuna-
le di Bari. Questa ¢ basata sul-
lacostituzione di due societa-
veicolo (una per i crediti dei
dipendenti e I'altra per gli al-
tricreditori) da parte dei cre-

ditori, che avrebbero quote
proporzionali al valore dei
crediti, decurtati della falci-
diaconcordataria. Diverreb-
bero quindi azionisti delle so-
cieta veicolo, nelle quali ver-
rebbe conferito Pattivoda of-
frire poiinlocazione oinven-
dita. I liquidatori, Francesco
Nicastri e Marco del Bufalo.
edillegale dell’azienda Fran-
cesco Patano dicono: «Di so-
litole proposte si basano sul-
la vendita dei beni indicati
dall'imprenditore e ci0 spes-
s0 genera svilimento del pa-
trimonio e incertezza tempo-
rale. Riteniamo piu tutelante
per i creditori la gestione in
proprio della vendita in qua-
lita di proprietari. Per valo-
rizzare gli immobili, I'idea ¢

di destinarli ad incubatore
d'impresa e ci sono circa 1
proposte di affitto (con op-
zione di acquisto) daparte di
aziende. L’auspicio e che al-
tre aziende del settore utiliz-
zinoil veicoloperunire gli at-
tivi per riconvetire I'area, fa-
vorendo inoltre I'eventuale
apporto di denaro pubblico

suununico progettodirilan-
cio. Salvatore Castellaneta,
commissario giudiziale del-
la procedura concorsuale mi-
nore, fanotare «lanovitadel-
la proposta» e precisa che
«si dovranno attendere gli
esiti per vederne l'efficacia
auspicata dall’azienda».

£ REPROJLIIONE RISERVATA

DEONATO FASA

LO SPEZZATINO

La liquidazione. La Nicoletti
éinliquidazionedal 23
giugno 2008, dopo .
quarant’anni di attivita. E
stata ammessa a concordato
nelloscorso mese di
febbraio

Larinascita. La famiglia
Nicoletti hafondato una
nuova societa in joint
venture con la Calia, che vi
apporta gli impianti

Il patron. Eustachio Nicoletti
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