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Se vuoi costruire una barca, non radunare uomi-
ni per tagliare legna, dividere i compiti e imparti-
re ordini, ma insegna loro la nostalgia per il mare
vasto e infinito (Antoine de Saint-Exupéry)
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ANIA 10.00 Apertura dei lavori

Dr. Danilo FIORE
Senior Hull Underwriter
Swiss Re Corporate Solutions

10.10 La copertura assicurativa corpi della
nautica da diporto nel mercato italiano

10.30 La coperture adottate dai mercati in-
glese ed americano e le problematiche
nascenti dal loro impiego in Italia

Avy. Claudio PERRELLA
LS Lexjus Sinacta
Avwvocati e Commercialisti associati

Avv. Weidong CHEN 10.55 Yacht insurance in China
Partner Shipping Department
studio Dacheng - Shangai

11.20

1.50 Criticita e sinergie nella gestione dei
sinistri nautica diporto

Dr. Francesco DUBBIOSO
Assicurazioni Generali Spa
Ufficio Sinistri Corpi

Grazie ai relatori, che hanno accolto il nostro invito e con

disponibilita piena hanno deciso di condividere le loro co-
noscenze ed esperienze, contribuendo a delineare un qua-
dro sfaccettato e poliedrico del mondo dello yachting, che
rappresenta un settore di eccellenza e di vanto per il no-
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12.10 L’industria italiana della nautica da di- ¢

Ing. Stefano PAGANI ISNARDI 3
porto: fra nuove sfide sui mercati e-r

Responsabile Ufficio Studi e
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SUPPOFIO Progettl di UCINA mergenti e s‘t.ru.rrjent.l per il ‘recuPe'ro:

I N - della competitivita sui mercati tradizio- =

Grazie ai partecipanti al seminario che con la loro presen- i N
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za e il loro interesse ci incoraggiano a continuare sulla s
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stradat nor‘1 semptre .:?f:jFata iella forr:azut)ne che t';alz Dr. Gianluca DE CANDIA 12.35 Le opportunita ed i vantaggi di un ar-J

presenta un’opportunita di crescita e confronto soprattut- Direttore Generale di ASSILEA chivio telematico della nautica da di- ¥

to per i giovani marine underwriters. orto -
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13.00 Discussione e chiusura lavori "
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